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ENO FRASCO ENO 15X2 SACHES ENO 30X2 SACHES
EAN 7896015593216 EAN 7896015593230 EAN 7896015593223

1. Johnson, S.M and Suralik, J. A comparison of the e ect of Regular ENO and placebo on intragastric Ph. Practical Gastroenterology, 2009; 33: 28-32.
bicarbonato de sodio, carbonato de sodio, acido citrico. SE PERSISTIREM OS SINTOMAS, O MEDICO DEVERA SER CONSULTADO. Indicagdes:
alivio da azia e ma digestdo. MS:1.0107.0056. PM-BR-ENO-22-00008-SET/22

CATEGORIA SANTACRUZ EM FOCO
A procura por depilatérios cresce
no verao. Com orientacdo e exposicao
corretas, os produtos se configuram
como grande aposta para aumentar
o ticket médio durante a temporada.

CENARIO
Um novo ano de recuperagao
cautelosa. E preciso promover a lealdade
da base de clientes ja existente, além
de se aprimorar no pos-venda, estreitando
lacos entre a marca e o consumidor.

TECNICA DE VENDAS
Natal promissor para as
farmacias. Entre os itens de
maior procura estao os kits
presentedveis e as opgoes
para as férias de verao.
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NOVRA FORMULR

EUTHYROX" Novs

Antiga
embalagem

A Merck desenvolveu uma nova formulagdo de

Euthyrox® para permitir que o principio ativo do Euthyrox® 25 meg

levotiroxina sodica

medicamento (a levotiroxina sodica) seja liberado ST 28 ey e —
. ; ” ina sodica USO ORAL
de forma mais precisa, constante e estavel T — USO ADULTO € PEDIATRICO

durante todo prazo de validade do medicamento,
ajudando pacientes a alcancarem o equilibrio da
tireoide.

NOVA FORMULA

CONTEM 50 comprimiges

CONTEM 50 COMPRIMIDOS
MeReK

VENDA sog
PRESCRICAO Mpicy

As alteragdes na formulagdo ndo afetam a
eficacia e nem a seguranga do medicamento,
cujo principio ativo (levotiroxina, sédica)
permanece idéntico.

VENDA sog
PRESCRICAO MEpica

O cdédigo de barras (EAN) permanece o mesmo
para todas as apresentagdes de Euthyrox®

A nova formulacdo de Euthyrox® passara g:";’i‘ggmm Comprimido
a ser comercializada a partir de novembro 2
de 2022,
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VENDA S0 VENDA S0 VENDA S0B VENDA S0B VENDA S0B VENDA S0B VENDA S0B VENDA S0B VENDA SOB VENDA S0 VENDA S0
PRESCRICAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA PRESCRIGAO MEDICA PRESCRIGAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA PRESCRIGAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA PRESCRIGAO MEDICA PRESCRICAO MEDICA

Euthyrox® (levotiroxina sédica). Apresentagdes: 25 mcg, 50 meg, 75 mcg, 88 mcg, 100 meg, 112 meg, 125 mcg, 137 mcg, 150 mcg, 175 mcg e 200 mcg. Embals com 50 imidos (todas as Oes) e 30 imidos (25/50/75/83/100 mcg). Uso oral — Adulto e pedidtrico.
Indicagdes: Terapia de reposicao hormonal em pacientes com hip de qualquer etiologia (exceto no hipotireoidismo transitdrio, durante afase de recuperagdo de tireoidite subaguda). S &0 do TSH hipofi vdrios tipos de bocios
eutireoidianos, inclusive nddulos nremdlanns, nremdlte Ilnfo(m(a suhaguda ou cronica (tireoidite de Hashimoto) e carcinomas foll(ulares e papllares, de da tireoide. Diagndstico nos testes de supressao, auxiliando no diagndstico da suspelta de hipertireoidismo leve ou de
glandula tireoide autonoma. C 05 C da formula, infarto do miocérdio recente, icose no tratada, insuficiénci: | d da, hipertireoidismo nao tratado. Nao ha contraindicagao relativa a faixas etdrias. Adverténias e

precaugdes: Levotiroxina deve ser usada com extremo cuidado em pacientes com disttirbios cardiovasculares. Cuidados especiais devem ser tomados em pacientes idosos com bocio efungao tireoidiana normal, que ja sofreram infarto do miocdrdio ou que apresentam angina pectoris, insuficiéncia
cardiaca ou arritmia com taquicardia. Terapia de reposicdo da tireoide pode precipitar uma crise suprarrenal aguda em pacientes com insuficiéncia suprarrenal ou insuficiéncia pituitdria sem o adequado amparo de corticosteroides. Em neonatos prematuros com peso baixo o inicio da terapia com
levotiroxina deve ser realizado com extvema cautela em decorréncia dai idade da funcao st fa-se cautela quando ale { éadministrada em pacientes com histdri hecido de epilepsia, pois nesses pacientes hd um aumento dorisco de (onvulsoes Se ocorrerem
sinais ou si Euthyrox® deve ser iniciado o i itos sobre adensidade mineral dssea: o uso delevotiroxina pode estar assodiadoarisco de perda dssea, com ¢
e de fraturas, Este isco foi observado em alguns estudos em mulheres na pos-menopausa, usando doses supressivas de TSH apds carcinoma dlferen(ladn de tireoide. A levotiroxina deve ser i muito graduall pacientes idosos e naqueles com hipotireoidismo de longa data a fim
de evitar qualquer aumento repentino das necessidades metabdlicas. Horménios da tireoide nao devem ser usados para a redugao de peso. Sdo necessarlos cuidados adicionais quando levotiroxina é administrada a pacientes om Diabetes mellitus ou com Diabetes insipidus. A posologia deve ser
adaptada de acordo com o testes da funco tireoidiana. E a itorar os pacientes recebendo admit que podem afetar a funcdo da tiroide. Durante a terapi em mulheres po: dusicas com risco
osteoporose a dosagem de levotiroxina deve ser ajustada para o nivel eficaz mais “baixo possivel. Gravidez e lactagdo: A Ievotlmxma nao atmvessa promameme a barlelm pla(entana € se Uso na pratica médica nao mostrou efeitos adversos ao feto. A manutencdo dos niveis dos hnrmunms
tireoidianos dentro da faixa nuvmal évital para as gestantes assegurarem a saide materna e do feto. Tanto os nwus deTSH do hormonio ti €, se necessdrio, r ajustado. Durante a gestagao, levotiroxina é contraindicada
omo adjuvante d idismo tratado com medi itireoide. Uma minima i iroxina é excretada pelo leite materno e a Iactagao ndo necessita ser descontinuada durante o tratamento. Categoria de risco na gravidez: A. Este medicamento pode ser
utilizado durante a gravidez desde que sob prescricio médica ou do cirurgido-dentista. Nao hd indicagao de que Ievntlroxma possa prejudicar a habilidade de dirigir ou conduzir maquinas. Interferéncia com exames laboratoriais: A biotina pode interferir com os imunoensaios da tireoide que sao
baseados na interacao biotina/estreptavidina, levando a obtengao resultados falsamente diminuidos ou aumentados. 0 risco de interferéncia aumenta com doses mais altas de biotina. Este medicamento contém lactose; portanto, seu so no € recomendado em pacientes com problemas
hereditdrios raros de intolerancia a galactose, deficiéncia de lactase de Lapp ou ma absorcdo de glicose-galactose. Reagdes adversas mais frequentes: Em geral, as reagdes adversas estdo associadas a uma dosagem excessiva e correspondem aos sintomas do hipertireoidismo. Podem ocorrer:
ia, insonia, ismo, dor de cabega, hips urals (ex.: dlcumaml e varfarina); Antidiabéticos orais e insulina; Medicamentos indutores enzimaticos (ex: nfampluna carbamazepina ou fenitoina, barbitdricos) e
pmdutox que contenham Erva de Sao Jodo (Hypen(um perforatum); Amiodarona; Glicocorticoides, propil Inibidores da protease tais como lopinavir/ritonavir; Inibidores da tirosina quinase tais como imatinibe, sunitinibe ou sorafenibe;
estrégenos (ex: contraceptivos orais); Salicilatos em doses maiores que 2g/dia; Furosemida em dose alta porwa venosa (>80mg) (Ioﬁhrato Meios de contrate iodados; Resinas de troca idnica (ex: colestiramina, sevelamer ou sulfato clcico de poliestireno e sais de sédio); Sequestrante de dcido
biliar para o trat inal (ex: sucralfato, antidcidos e carbonato de célcio); Sais de ferro; limento: alimentos podem interferir com absorcéo d: iroxina, assim a stdmago vazio. A ingestao simultanea com
café deve ser evitada pois pode reduzira absorgao de levotiroxina pelo trato intestinal. Desta forma, é dado manter um intervalo (de 30 minutos a 1 hora) entre a ingestdo da levotiroxina e café, o que pode diminuir o risco de interagao; Durante e apds a dieta com soja, € necessdrio
uma monitorizaao dos niveis de T4 e TSH no sangue, com possivel ajuste de dose. Inibidores da bomba de prtons (IBPs) podem reduzir a absorgao de levotiroxina do trato gastrointestinal. Para pacientes que tomam levotiroxina com IBPs, os niveis de TSH devem ser monitorados e a dose ajustada
conforme necessdrio. Posologia: Doses variam de acord graud idade do paciente e ili individual. A fim de se adaptar a posologia, é avel antes de iniciar o dosar (T3), (T4) e TSH. Adultos: No tratamento do hipotireoidismo levotiroxina deve
ser administrada em doses baixas (50 meg/dia) que serao aumentadas de acordo com as condicdes cardiovasculares do paciente. Dose inicial: 50 meg/dia, aumen(andn -se 25 mcg a cada 2 ou 3 semanas até que o efeito desejado seja alcancado. Em pacientes com hipotireoidismo de longa data,
partic suspeita de alterag ulares, a dose inicial devera ser mais baixa (25 mcg/dia). da-se 75 a 125 meg didri lguns pacientes, com md absorcao, podem necessitar de até 200 meg/dia. Na supressdo doTSH (cancer de tireoide) / nddulos
/bécios eutireoidianos em adultos, ad ivamédia de levotiroxina (T4): 2,6 meg/kg/dia, durante 7 a 10 dias. Uso pediatrico: no recém-nascido, a posologia |n|c|a| devera serde5a6mcg/kg/d|a Na crianga, a posologia deve ser estabelecida em fungao dos resultados das dosagens hormonais
e em geral é de 3 meg/kg/dia. Idosos: a terapia com levotiroxina deve ser iniciada com doses baixas, como 25-50 meg/dia. VENDA SOB PRESCRICAQ MEDICA. MS 1.0089.0359 (137 mcg) e MS 1.0089.0202 (25, 50, 75, 88, 100, 112, 125, 150, 175 e 200 mcg). Maiores informagdes em nosso Servico de
Atendimento ao Cliente (SAC), pelo tel.: 08007277293 ou em nosso site na Intemnet: http://www.merck.com.br. 04052022.

Contraindicagao: insuficiéncia suprarrenal descompensada. Interacao medicamentosa: anticoagulantes orais (os horménios
tireoidianos aumentam os efeitos dos anticoagulantes orais). e
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Marketing: Nathalia Satt | Camila Ramos | Rosimeire Oliveira
Projeto Grafico: Thatto Comunicacdo

Jornalista Responsavel: Ligia Favoretto (MTB: 49748/SP)
Tiragem: 30000 exemplares

Fale conosco: sugestdes e comentarios sobre a Revista SantaCruz podem
ser enviados para o e-mail: comunicacao@stcruz.com.br

www.santacruzdistribuidora.com.br

A Revista SantaCruz tem circulacdo dirigida a todos os profissionais do canal farma-
céutico. As matérias assinadas sao de inteira responsabilidade dos autores, ndo expres
sando necessariamente a opinido da SantaCruz. A responsabilidade sobre os anuncios
publicados é exclusiva do anunciante, no que tange as normas da Anvisa e do CONAR
A responsabilidade pelos servicos e produtos anunciados € integral e exclusiva do anun-
ciante, cabendo a SantaCruz apenas a veiculagao das informagdes, sem que isso implique
em qualquer aprovagdo ou vinculagdo ao conteudo anunciado. Imagens meramente
ilustrativas. Fica expressamente proibida a reproducéo total ou parcial da revista, exceto
por autorizagdo escrita da SantaCruz, estando sujeito o infrator as penas previstas em lei

T SantaCruz

O QUE ESTA EM ALTA

8. Vale lembrar! Recorde alguns fatos que marcaram o
mercado farmacéutico no Brasil.

GUIA SANTACRUZ

10. Pedido Eletronico SantaCruz: o seu parceiro de negocios.
Excelente oportunidade para que os varejistas possam
otimizar as compras € a reposicao de estoque de forma
répida e prética. Ele esta cada dia mais completo.

GLOSSARIO DO VAREJO FARMACEUTICO

13. Telefarmacia: necesséria e atuall Mais uma modalidade de
atendimento para o estabelecimento que adota a pratica
clinica como um diferencial aos usuarios de medicamentos.
Ela pode contribuir na fidelizacéo do cliente, facilitando o
contato entre paciente e farmacéutico.

CATEGORIA SANTACRUZ EM FOCO

16. A procura por depilatérios cresce no verao.
Com orientacdo e exposicao corretas, 0s produtos se
configuram como grande aposta para aumentar o ticket
meédio durante a temporada.

19. Viroses e verminoses acometem muitas pessoas nos
meses mais quentes do ano. Mas é possivel tratar os
sintomas e curar as doencas.

ABC DA SAUDE

22. A célica menstrual ¢ temida por muitas mulheres que
sofrem com o problema todos os meses. Diversas opgoes
de alivio da dor estao disponiveis e devem ser trabalhadas
no autosservico das farmécias.

CENARIO

25. Expectativas do varejo para 2023. E preciso promover
a lealdade da base de clientes ja existentes, aléem de se
aprimorar no pos-venda, estreitando lacos entre a marca e
O consumidor.

TECNICA DE VENDAS

28. Natal promissor também para as farmacias. Populacao
tende a gastar um pouco mais com as compras de fim
de ano. Entre os itens de maior procura estao os kits
presenteaveis e as opcdes para as férias de verao.

OPORTUNIDADES SANTACRUZ

NOVIDADES
6. Os principais lancamentos do
mercado vocé encontra na SantaCruz.

PRODUTOS EM DESTAQUE
32 Tenha no seu PDV os produtos que
estdo em destague neste bimestre

PACKS E PROMOCIONAIS
34 Aumente os resultados da sua loja
com packs e itens promaocionais.

COMPRAS:

Televendas: 0800 728 2789
© WhatsApp: (11) 94301.7104

Sistema de Contigéncia: (41) 2101.9410

PEDIDO ELETRONICO:

Suporte: 0800 728 2786
© WhatsApp: (11) 2185.3474

Sistema de Contigéncia: (41) 2101.9419

MAIS INFORMACOES:

SAC: 0800 707 7298
© WhatsApp: (11) 2185.7257

centraldeatendimento@stcruz.com.br
Sistema de Contigéncia: (41) 2101.9418

Adicione nosso WhatsApp em seus contatos, envie o seu cddigo de cliente e receba as nossas comunicagées: (© (11) 94494.0945
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OS GRANDES
LANGAMENTOS

ESTAO NA SANTACRUZ
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‘ SE PERSISTIREM OS SINTOMAS O MEDICO DEVERA SER CONSULTADO ‘
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CONHECA A LINHA

CO&LETA NIVEA SUN

F—
rotect &

. e
protect &
i lidrata

R | 200m R | 200ml oA | 200ml

Q0mi/146¢

(4

MARCA N°1
NOMUNDO \
EM PROTECAO 1

\

*Fonte: Euromonitor International Limited; Beleza e Cuidados Pessoais 2022ed.; NIVEA de acordo com
a classificagdo de marca guarda-chuva;todos os canais do varejo;vendas no varejo em valor, 2021.
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Embalagem Com
713631 705267 .
NIVEA SUN PROTECT & BRONZE Solar Kids Novo Layout
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Com ativo pré-melaning,*
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pele sensivel

 protoge & cstimula

amelanina da pele®
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protetor solar

e o resistente d dgua

 Resitente & Arc & Suor

Protetor Solar 150ml

que ativa a melanina da pele,
e protecdo UVA/UVB.

gz 125 m| | oo | 200ml

*Estudo in vitro, dcido glicirretinico M
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LEMBRAR

Recorde alguns fatos que marcaram o mercado

Anvisa aprova novas regras para rotulagem de

produtos de higiene pessoal, cosméticos e perfumes

Foi aprovada na 172 Reuniao Publica da Diretoria da Anvisa de 14 de
setembro, a Resolucao de Diretoria Colegiada que trata da definicéo,
classificacéo, requisitos técnicos para rotulagem e embalagem, paréa-
metros para controle microbiologico, bem como os requisitos tecni-
cos e procedimentos para a regularizacao de produtos de higiene
pessoal, cosmeticos e perfumes.

A proposta internaliza o regulamento tecnico previsto na Resolu¢ao
GMC MERCOSUL n° 48/2021 €, em atendimento ao disposto no
Decreto n° 10139, de 28 de novembro de 2019, promove a consoli-
dacao da RDC n° 7, de 10 de fevereiro de 2015, que dispde sobre os
requisitos técnicos para a regularizacao de produtos de higiene pes-
soal, cosméticos e perfumes.

Abrange também outras normas que a alteraram pontualmente ao
longo do tempo (RDC n° 237, de 16 de julho de 2018; RDC n° 288,
de 4 de junho de 2019; RDC n° 312, de 10 de outubro de 2019;
RDC n® 409, de 27 de julho de 2020); e também incorpora o teor da
RDC n° 630, de 10 de marco de 2022, que estabelece parametros para
controle microbioldgico de produtos de higiene pessoal, cosméticos
e perfumes, e internaliza a Resolucdo GMC MERCOSUL n° 51/1998.
A atualizacao de requisitos tecnicos em atendimento & harmonizacao
das normas do Mercosul € medida de convergéncia regulatoria e, ao
assegurar critérios minimos obrigatérios para rotulagem de produtos
de higiene pessoal, cosmeéticos e perfumes a serem aplicados pelas
autoridades regulatorias dos paises da regido, contribui para a reducao

de assimetria de informacao e de ris-
Cos associados a utilizacao inadequa-
da desses produtos.

Neste sentido, o objetivo da norma
aprovada pela Agéncia & assegurar
Que o consumidor tenha acesso a in-
formacdes claras e atualizadas sobre
as caracteristicas dos produtos, sua
seguranca, modo de uso e eficacia,
por meio da rotulagem.

Para os produtos j& regularizados na
Anvisa até a data de inicio da vigéncia
desta Resolucéo, a RDC estabelece o
prazo até 03/10/2025 para adequacao
da rotulagem.

Por sua vez, as peticdes de registro
ou de alteracdes de rotulagem pro-
tocoladas antes da data de vigéncia
desta Resolucéo, ou que j& se en-
contram em analise na Anvisa, serao
analisadas conforme as Resolucdes
vigentes a época do protocolo.

Fonte: Anvisa (https://www.gov.br/anvisa/pt-bi/assuntos/noticias-anvi-

50/2022/anvisa-aprova-novas-regras-para-rotulagem-de- Erodums de-
-higiene-pessoal-cosmeticos-e-perfumes. Em 14/09/2022)
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Setor farmacéutico
sera obrigado

a emitir notas
fiscais com GTIN

Desde setembro ultimo, a Se-
cretaria de Fazenda (Sefaz)
colocou em fase de produ-
cdo a validacdo do GTIN (EAN)
para O ramo farmacéutico.
Contudo, esta fase inicial co-
meca a validar apenas produ-
tos dos segmentos de medica-
mentos, brinquedos e cigarros
que sao comercializados como
venda de producao do esta-
belecimento. J4a para os demais
segmentos da industria, ataca-
do e varejo, a obrigatoriedade
s ocorre em junho de 2023.
No caso do ramo farmacéuti-
CO, a nova obrigacao se aplica
a lista de medicamentos com
codigos de Nomenclatura Co-
mum do Mercosul (NCM) ini-
ciados, entdo, com 0s numeros
3001, 3002, 3003, 3004, 3005 e
3006. Em caso de nao preen-
chimento dos novos campos,
a Nota Fiscal Eletronica (NFe)
€ rejeitada e impedida de au-
torizacao, por meio da rejeicao
840 NCM.

Fonte: Jornal Contdbil

Anvisa aprova novo marco normativo para
registro de medicamentos novos e inovadores

Medida favorece a inovagao, com foco na promog¢do da saude
e da qualidade de vida da populagao.

Foram publicadas em outubro a Resolucdo de Diretoria Colegiada
(RDC) 753, de 28 de setembro de 2022 e a Instrucdo Normativa (IN)
184, de 28 de setembro de 2022. A RDC 753 traz a revisao da RDC
200/2017 e dispde sobre os critérios para a concessdo do registro de
medicamentos de uso humano com principios ativos sintéticos e se-
missintéticos, classificados como novos, inovadores, genéricos e simila-
res. Ja a IN 184 dispde sobre a definicdo dos assuntos disponiveis para
o protocolo administrativo das solicitacdes de registro de medicamen-
tos sintéticos e semissintéticos enquadrados como novos e inovadores.
Ambas as normas buscam aprimorar o enguadramento regulatorio des-
ses produtos. Ao mesmo tempo, elas simplificam e flexibilizam as in-
formacdes a serem submetidas no processo de registro, para fins de
comprovacao de seguranca e eficacia dos medicamentos sintéticos e
semissintéticos novos e inovadores. Essas regulamentacdes buscam
promover o acesso da populacdo a inovacdes em saude, sem implicar
em aumento de riscos.

O novo marco regulatério de registro de medicamentos traz uma nova
abordagem regulatoria, com a criacdo de vias de registro, abreviada e
completa. Esse aperfeicoamento do processo regulatorio estimula a ino-
vacao no desenvolvimento de medicamentos, ao permitir a substituicao
de eventuais novos estudos, por dados j& existentes, de modo a reduzir
a necessidade de realizacdo de estudos, quando os dados ja estiverem
disponiveis ou puderem ser obtidos por meio de mecanismos alternati-
vOs aos estudos clinicos classicos.

A relatora das propostas, diretora Meiruze Freitas, destacou que o novo
marco regulatorio aprovado pela Anvisa favorece o registro de medica-
mentos novos e inovadores. Segundo a diretora, a inovagcdo em saude
deve ter como principal objetivo a promog¢do da saude e da qualidade
de vida da populacéao.

Este novo marco normativo possibilita o desenvolvimento de diversos
tipos de inovacdes, calibrando a atuacao regulatdria, para que se possa
focar na avaliacédo dos beneficios conhecidos e potenciais de um medi-
camento, quando este for usado para diagnosticar, prevenir ou tratar a
doenca ou condicao clinica identificada, em comparacdo com os riscos
conhecidos e potenciais desse medicamento.

As propostas, alinhadas ao cenério internacional, preveem ainda o
aporte de dados técnicos no processo de tomada de decisao, tais
como: protocolos, guias, monografias, autorizagdes, votos, cartas, cer-
tificados, declaracoes, relatorios, laudos ou pareceres técnicos emi-
tidos por entes nacionais ou internacionais contendo informacdes
quanto a seguranca e eficacia do medicamento ou do IFA, incluindo
evidéncias e dados de vida real (Real World Evidence - RWE / Real
World Data - RWD).

Fonte: Anvisa (https://www.gov.bi/anvise/ pt-br/ussuntos{noﬂcius»unvisu/2022/unvisa»uprovu-novo»murco-normutivo-puru-regisrro-de-
-medicamentos-novos-e-inovadores-1. Em 06/10/2022

Nov « Dez | ¢



Guia SantaCruz | Pedido Eletrénico

PEDIDO
ELETRONICO

SANTACRUZ:
O SEU

PARCEIRO DE
NEGOCIOS

O Pedido Eletronico da SantaCruz é uma excelente oportunidade
para que os varejistas possam otimizar as compras e a reposi¢cao de
estoque de forma rapida e pratica. Ele esta cada dia mais completo.

Entre os beneficios da ferramenta estao:

~N
s e . Autonomia em colocar pedido,
Banners que trazem os principais L. N
. ~ acesso rapido as ofertas, consulta de
produtos e informag¢des de ofertas; - .
precos, gestao de boletos e crédito;
_J
)
Recomendacdo de mix feito = GRANADO HALZ=ON ¢ Kimberly-Clark
pelas industrias, de acordo )
com o perfil de cada loja: LOREAL
Grande Publico
_J
)
Oferta Inteligente que destaca os principais
itens conforme o histérico de compras
e oportunidades que vendem na regiao! )

PEDIDO ELETRONICO: 0800 7282786

Segunda a Sexta - das 8h as 22h.
Suporte WhatsApp: (11) 2185-3474 (O
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OSSARIO DO VAREJO FARMACEUTICO | Telefarmacia

TELERARM

}

CIA:

necessaria e atuval!

ha muito tempo espe-

rada por farmacéuticos que atuam no cuidado
direto a salde dos pacientes, foi aprovada no dia
30 de junho de 2022, pelo Plenédrio do Conselho
Federal de Farméacia (CFF), com maioria dos vo-
tos dos conselheiros federais presentes.

A nova normativa regulamenta a pratica da
Telefarmécia. A resolucao foi amplamente discu-
tida e tem foco na Farmacia Clinica, ndo abran-
gendo atos inerentes a Responsabilidade Técnica
do farmacéutico pelo estabelecimento onde
atua, como por exemplo, a dispensacao de me-
dicamentos. Estas atividades continuam obrigato-
riamente presenciais.

De acordo com o presidente do CFF, Walter
Jorge Joao, a Telefarmacia ¢ o exercicio da
Farmacia Clinica mediada por Tecnologia da
Informacdo e de Comunicacdo (TIC), de for-
ma remota, sincrona (em tempo real) ou as-
sincrona (que ndo ocorre em tempo real),
para fins de promocao, protecao, monito-
ramento, recuperacao da salude, prevencao
de doencas e de outros problemas de sau-
de, bem como para solucionar problemas da

farmacoterapia, para o uso racional de medi-
camentos e de outras tecnologias em saude.
Ela inclui quatro modalidades definidas. Sao elas:

A Teleconsulta Farmacéutica,

entre o paciente e o farmacéutico;

O Telemonitoramento,

para © monitoramento ou vigildncia remotos de
parametros de saude ou doenca, realizado (a)
por indicacao e justificativa do farmacéutico;

A Teleconsultoria,

com a finalidade de emitir pareceres técnicos e

administrativos e recomendar acdes de cuidado

em saude; excluindo-se dessa modalidade, a
avaliacao de um caso clinico especifico.

A Teleinterconsulta € compreendida como a con-
sulta farmacéutica com a participacao de farma-
céuticos ou entre farmacéuticos e outros pro-
fissionais da saude, com ou sem a presenca do
paciente ou seu responsavel legal. Neste caso, o
farmaceéutico € o gestor do cuidado.

Nov ¢« Dez | 13
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GLOSSARIO DO VAREJO FARMACEUTICO | Telefarméacia

“A prética da Telefarmécia facilita o contato entre
farmacéutico e paciente, o que é fundamental
para os colegas que atuam na Farmacia Clinica,
especialmente nos casos em que 0s pacientes
estdo acamados, com dificuldade de locomocao
ou que moram em localidades distantes, que
muitas vezes ndo conseguem ir até a farmécia
Oou unidade publica de salude. Esses pacientes,
especificamente, serdo bastante favorecidos ten-
do a tecnologia como aliada para a continuidade
do acompanhamento dos seus tratamentos. Ela
auxilia, também, no acompanhamento mais fre-
quente do paciente comum, para que ele possa
tirar duvidas e fornecer informacdes sobre sua
condicao de salde e os resultados do tratamen-
to que esta sendo acompanhado.”

O QUE MUDA NO DIA A DIA
DO VAREJO FARMACEUTICO
BRASILEIRO?

O presidente do CFF ressalta que as mudan-
cas sao apenas para aqueles estabelecimentos
que oferecem servicos clinicos. Agora, eles po-
deréo oferecer esse atendimento também por
Telefarmécia. Para isso, o farmacéutico e o esta-
belecimento onde ele atua (que pode ser a far-
macia ou um consultorio proprio) devem cumprir
pre-requisitos definidos pela resolucao.

Ele explica que o farmacéutico deve atuar em
observancia ao Codigo de FEtica Farmacéutica e
as respectivas exigéncias do exercicio profissio-
nal, bem como informar ao Conselho Regional
de Farmécia (CRF) de sua jurisdicdo que presta
servicos por meio de Telefarmacia.

“Ao solicitar a Certiddo de Regularidade (CR)
ou a Anotacdo de Atividade Profissional do
Farmacéutico (AAPF), ele deve, também, listar
as modalidades e 0s servicos a serem prestados
por meio de Telefarmacia (rastreamento em sau-
de, educacao em salde, manejo de problema
de saude autolimitado, monitorizacao terapéutica
de medicamentos, conciliacdo de medicamentos,
revisdo da farmacoterapia, gestdo da condicdo
de saude e acompanhamento farmacoterapéuti-
co)’, pontua Joao.

O executivo complementa dizendo que du-
rante a prestacao de servicos por meio de
Telefarmacia, o profissional podera coletar dados
sensiveis, cujo tratamento, armazenamento, guar-
da, rastreabilidade e seguranca estao sujeitos a
Lei Geral de Protecado de Dados Pessoais (LGPD)
e a outras legislacdes aplicaveis. “O prontudrio
do paciente € o principal documento de com-
provacao das atividades clinicas do profissional,
sendo necessario que o registro siga as regula-
mentacdes sanitarias, as normas institucionais e as
demais legislacoes pertinentes.”

ENTENDA AS DIFERENCAS ENTRE
TELESAUDE E TELEMEDICINA

TELESAUDE: pode ser entendida como a “prestacdo de servicos de
saude, em situacdes nas quais a distancia € um fator critico, por to-
dos os profissionais de saude, utilizando tecnologias de informacao e
comunicagcao para o intercambio de informacdes validas para o diag-
nostico, o tratamento e a prevencdo de doencas e lesdes, a pesqui-
sa e avaliacao, e para a educacéo permanente dos prestadores de
cuidados de saude, no interesse de promover a saude dos individuos
e de suas comunidades.

TELEMEDICINA: a Resolucéo do Conselho Federal de Medicina n. 2.314/2022 estabelece que
a Telemedicina é “exercicio da medicina mediado por Tecnologias Digitais, de Informacao e de
Comunicacdo (TDICs), para fins de assisténcia, educacdo, pesquisa, prevencao de doencas e lesdes,
gestdo e promocdo de saude”, podendo ser realizada em tempo real online (sincrona), ou offline (as-
sincrona). De acordo com a Resolucdo, o atendimento a distancia podera ser realizado por meio de
sete diferentes modalidades. Teleconsulta, Teleconsultoria, Teleinterconsulta, Telediagnostico, Telecirurgia,
Televigilancia e Teletriagem: realizada por um medico para avaliacdo dos sintomas do paciente, a dis-
tancia, para regulacao ambulatorial ou hospitalar, com definicdo e direcionamento do mesmo ao tipo
adequado de assisténcia que necessita ou a um especialista.

Fonte: farmacéutica responsével pela Farmdcia Universitdria da Faculdade de Ciéncias Farmacéuticas da Universidade de Sdo Paulo (USP), Maria Aparecida Nicoletti
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mais leves e mais curtas, as fe-
rias e as idas a praia ou a piscina sao alguns dos
impulsionadores das vendas de depilatorios no ve-
rao. Com diferentes produtos no mercado, & im-
portante que a farmécia saiba orientar os consumi-
dores sobre a melhor op¢ao para cada um.
“Os cremes depilatorios, faciais e corporais, sdo
produtos que apresentam uma combinacao de
ingredientes que conseguem destruir a estrutu-
ra das proteinas do pelo, chamadas comumente
de gueratina. No momento em que a queratina e
afetada, o pelo fica mais fino e fraco e consegue
ser partido facilmente pela raiz, podendo ser re-
movido com uma espatula’, explica o gerente de
Produto da Reckitt Health & Nutrition Comercial,
Mauricio de Oliveira.
Como os cremes depilatorios agem proximos a
raiz, proporcionam uma sensacao de pele macia
por até uma semana, tempo maior se compara-
do com outros tipos de depilagdo. Alem disso, o
produto é prético pois demora apenas alguns mi-
nutos para fazer efeito.
Ja a cera frig, diz ele, € um outro método utiliza-
do na depilacdo. O produto é aplicado na pele
em temperatura ambiente e, normalmente, sua
eficacia pode ser prolongado por até quatro se-
manas. “Ela apresenta um resultado maior em re-
lacdo ao tempo”, comenta Oliveira.
Com versdes que atendem as necessidades dos
publicos masculino e feminino, as laminas estao

se tornando mais inovadoras, com tecnologia
para, por exemplo, ter um barbear mais rente
OuU para reduzir a pressao.

De acordo com o diretor de trade marketing
para Gillette na P&G Brasil, Marco Doti, hg,
por exemplo, l@minas descartaveis indicadas
para peles sensiveis e outras para proporcionar
uma experiéncia de depilacdo mais agradavel
para a mulher.

COMO TRABALHAR OS
DEPILATORIOS NO PONTO
DE VENDA

“Os produtos deste subgrupo devem estar junto
com os da categoria de Cuidados Pessoais, cla-
ramente separados na érea de Higiene & Beleza
(H&B). E essencial que todas as familias de de-
pilatorios estejam juntas no ponto natural e que
aqueles destinados para mulheres estejam cla-
ramente separados’, comenta a consultora es-
pecializada em varejo farmacéutico, Silvia Osso.
Se puderem estar arrumados proximos da
Higiene intima, apos os absorventes, é ideal;
mas ndo um pre-requisito. 1sso porque, comenta
Silvia, as mulheres costumam ir a farmacia para
comprar os absorventes mensalmente e o uso
dos depilatorios ocorre mais ou menos com a
mesma frequéncia. Se necessario, em fungéo do
publico-alvo masculino, podem ser colocados

16 | www.santacruzdistribuidora.com.or



também no ponto extra junto com os produtos
para o publico masculino.

“A exposicao deve ser feita em blocos, separando
os itens por performance, primeiramente; e em se-
guida, por versdes. As gbndolas de cuidado com
a barba e depilacao masculina idealmente devem
ficar separadas da gdndola de depilacéo feminina,
até mesmo para incentivar que cada pessoa tenha
a sua lamina e evite o compartilhamento por ques-
tao de higiene e salde, impulsionando tambem na
disponibilidade da marca em todos os estabeleci-
mentos’, complementa Doti.

Segundo o executivo da Reckitt, a organizacéo da
categoria no ponto de venda (PDV) & muito im-
portante para facilitar o processo de compra do
shopper, aléem de garantir que ele veja o produto
certo no momento certo. Também é importante in-
vestir no mix, uma vez que o shopper esta sempre
interessado em inovacéo. Para uma execucao perfei-
ta, & necessario iniciar a gbndola com a marca lider
na categoria e, sempre que possivel, fazer essa ex-
posicao na altura dos olhos. Também é muito impor-
tante possuir pelo menos uma frente para cada tipo
de produto. Investir na diversidade de itens pode
agradar o shopper e contribuir para © conhecimen-
to e experiéncia com a marca.

Para o racional de produtos, deve-se abrir a gon-
dola iniciando por Cremes Faciais, seguido por
Cremes Corporais e Cera Facial e Corporal.
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CROSS-MERCHANDISING:
ALAVANQUE AS VENDAS

Os produtos para cuidado pessoal e depila-
cdo corporal fazem parte de uma categoria
de lembranca. Ou seja, ndo fazem parte da
lista de compras de um consumidor quando
vai a farmécia.

Dito isto, € importante a presenca das laminas
e aparelhos no checkout da loja, principal-
mente em pontos estratégicos que reforcem
a categoria de beleza e autocuidado pessoal,
aléem de estar em pontos de passagem pelo
shopper nos corredores principais.

Estes itens tambem possuem maior giro du-
rante o verao e podem ser estimulados nas
outras estagcdes do ano com artigos relacio-
nados. No veré@o, a categoria de depilatorios
pode ser estimulada junto a de protecao solar,
por exemplo. E no inverno, com hidratantes.
No geral, também é interessante trabalhar a
categoria com cosméticos e produtos femininos
para aumentar a venda. Em relacdo aos produ-
tos masculinos, o ideal € que os cremes depi-
latorios figuem perto dos barbeadores ou apa-
relhos para a barba. Desodorantes e protetores
solares também formam uma boa combinacao.

Fontes: diretor de trade marketing para Gillette na P&G Brasil, Marco Doti; e o gerente de Produto da Reckitt
Health & Nutrition Comercial, Mauricio de Oliveira
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Viroses e
verminoses
acometem
muitas pessoas
nos meses

mais quentes

do ano. Mas é
possivel tratar os
sintomas e curar
as doencgas

~ .\
AN

P

O PDV | Viroses e verminoses

Perigos do

m temperaturas, viagens e as festas de final de ano po-
dem fazer com que as pessoas sejam infectadas por viroses e vermi-
noses. “As temperaturas mais elevadas do verao faciltam a chance de
proliferacao dos virus e bactérias nos alimentos - aumentando a inci-
déncia das viroses intestinais neste periodo pelo consumo de alimentos
com ma conservacao ou que foram manipulados de forma indevida”’,
explica a infectologista do Hospital Sirio-Libanés, Dra. Carla Kobayashi.
Alem disso, a médica diz que © aumento das atividades sociais de
lazer como idas a praia, shows, eventos, viagens com maior contato
e situacoes de aglomeracao e maior exposicao ocasionam a trans-
missao de virus.

As viroses apresentam, segundo informa o Hospital Rede D'Or S&o Luiz,
diarreia, febre, vomito, enjoo, falta de apetite, dor muscular, dor na barri-
ga, dor de cabega, secrecao nasal e tosse. Os sintomas variam de pes-
soa para pessoa € um acometido por alguma virose nao apresentara,
necessariamente, todos eles. Mesmo assim, 0s mais comuns acontecem
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NO PDV | Viroses e verminoses

nas vias respiratorias ou no intestino, fazendo inclusi-
ve com que resfriados e gastroenterites sejam muitas
vezes chamados apenas de virose.

“As viroses sao causadas por virus, as viroses intes-
tinais, principalmente, pelos enterovirus, adenovirus,
rotavirus e noravirus. S&o quadros mais agudos e
autolimitados com duracédo de uma a duas sema-
nas’, resume a especialista.

J& as verminoses sao contraidas por meio da inges-
tao de agua ou alimentos contaminados. S&o causa-
das por parasitas como Ascaris lumbricoides, Giardia,
Taenia, Oxiurus. Com a transmisséo fecal-oral a mais
comum e com sintomas mais arrastados. Geralmente,
0s ovos destes vermes sdo ingeridos e se desenvol-
vem no hospedeiro. No entanto, € possivel que en-
trem no organismo por algum corte. Estes j& sao mais
desenvolvidos que 0s OvVos.

Os sintomas das verminoses variam de acordo com
o tipo de verme, no entanto, os mais comuns sao:

@)
Q DorAno @ Falta de apetite
% abdoémen 2
O
Nauseas ﬁ]\\ Perda de peso

@)
@ Anemia

O Problemas
[,00,) respiratérios

Qs
g-é—.? Voémitos

qg%: Diarreia

Para evitar as doencas, € necessario que 0s
pacientes da farmécia recebam a orienta-
¢ao para lavar as maos com agua e sabao
apos ir ao banheiro, antes e depois de se
alimentar e evitar contato com outras pes-
soas caso estejam doentes.

Frutas e legumes devem ser sempre bem la-
vados com &gua corrente e sanitizados com
solucado clorada. Ou seja, precisam ficar sub-
mersos por 15 a 20 minutos em uma solu-
cdo com éagua e cloro ativo a 200 ppm. O
Ministério da Saude (MS) indica uma colher
(sopa) de hipoclorito de sodio (agua sanita-
ria propria para alimentos) para cada litro de
agua. Produtos especificos para essa finalida-
de também podem ser comprados em super-
mercados e sao distribuidos gratuitamente em
postos de saude.

“O tratamento das viroses geralmente e de
suporte com medicamentos para aliviar as
dores e melhorar a hidratacéo. Mas em al-
guns casos, podem ocorrer complicacdes
mais serias, com necessidade de antibioti-
co e até internacao”, alerta a infectologista.
Ja o tratamento das verminoses, comenta a
medica, é feito com os anti-parasitarios/ver-
mifugos “Zol” como albendazol, mebendazol,
ivermectina, nitazoxanida. “Entretanto, o ideal
e encontrar 0 agente etiologico e direcionar
o tratamento”, finaliza.
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‘ SE PERSISTIREM OS SINTOMAS O MEDICO DEVERA SER CONSULTADO ‘
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leva mulheres as
farmacias todos os meses

GCTa CHIEEENE - e incomoda - da vida

de muitas mulheres, a colica menstrual pode
causar até impossibilidade de trabalhar ou estu-
dar. A dismenorreia € um problema ginecologico
comum, principalmente entre adolescentes e jo-
vens adultas, chegando a afetar 50% das mulhe-
res nesta faixa etéria e em 10% delas, € forte o
suficiente para atrapalhar suas atividades e tarefas
do dia a dia, segundo informa a Hypera Pharma.
A empresa explica que o corpo feminino Possui
estruturas reprodutivas, como o Utero, os ovarios
e as trompas, que todo més se preparam para
receber um bebé Durante essa preparacao, cria-
-se uma camada dentro do Utero chamada endo-
metrio, responsavel por nutrir o embriao. Quando
O corpo percebe que o ovulo nao foi fecundado
e, entao, nao precisara suprir o tal embriao, co-
meca O Processo inverso - o proprio endometrio
reconhece que nao mais sera utilizado e libera a
prostaglandina. Esta substancia fara o uUtero con-
trair-se para que o endomeétrio seja, entao, elimi-
nado do organismo. As contracdes do Utero com-
primem 0OS Nervos e 0s vasos sanguineos a sua
volta, causando dores no baixo-ventre. E & assim
que, finalmente, surge a colica menstrual.

Muitas vezes, a dor se irradia para as costas e
para os membros inferiores. Dependendo da sua
intensidade, a colica pode gerar outros sintomas,
como nauseas, vomitos, diarreia, tontura ou dores
de cabeca. Isso ocorre porque 0 Mesmo exces-
so de prostaglandina que causa a colica intensa
tambem afeta outros orgacs, gerando essa serie
de sintomas indesejaveis.

De acordo com o ginecologista do Hospital
Sirio-Libanés, Dr. Eduardo Mota, existem dois ti-
pos de colica: primaria e secundaria. "A colica
priméria decorre do excesso de contracao da
musculatura do Utero durante a menstruacéo
para poder eliminar o sangue. Geralmente aco-
mete mulheres mais jovens, na adolescéncia.”
Nestes casos, habitualmente & controlada com
medidas como calor nas costas, ou no abdo-
me e O uso de medicamentos antiespasmaodicos
ou anti-inflamatorios - quando nao houver con-
traindicacao. Tambeém apresentam boa melhora
com O uso de contraceptivos hormonais, sejam
pilulas, injecdes ou Dispositivo Intrauterino (DIU)
com progesterona.

“A colica secundaria decorre de alguma doenca
que promove dificuldade para a eliminacao do
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sangue menstrual ou mesmo inflamacao dos te-
cidos junto ao Utero. Como exemplos de doen-
cas que podem promover colica estao 0s mio-
mas, a endometriose e algumas infeccdes. As
mesmas atitudes podem ajudar a controlar a
colica, mas e importante tratar a causa e cada
doenca tem seu tratamento especifico”, alerta
o meédico. Além disso, a dor pode ser classifica-
da de trés diferentes maneiras, de acordo com a
Hypera Pharma:

&P COLICA AGUDA: geralmente tem um inicio
rapido, curta duracao e nao necessariamen-
te acompanha o ciclo menstrual; ou seja,
nem sempre se repete todos os meses. Em
geral, esse tipo de colica e causado por al-
guma disfuncao, que pode ser tanto obste-
trica como ginecologica e até mesmo gas-
trointestinal - e a dor normalmente passa
com o uso de medicamentos.

&P COLICA CICLICA: ¢ aquela dor abdominal
que afeta todos os meses e esta intimamen-
te ligada ao ciclo menstrual.

&P COLICA CRONICA: szo todas as dores que
persistem por mais de trés meses, no caso
das colicas ndo relacionadas ao ciclo mens-
trual, ou entao, mais de seis meses quando
elas sao ciclicas. Uma caracteristica desse tipo
de colica € que ela sempre estéa relacionada
a algum problema fisiologico, que muitas ve-
zes pode ndo ser identificado.

EXPOSICAO DOS
MEDICAMENTOS PARA
COLICA NO AUTOSSERVICO

Atualmente, a categoria de colicas e delimitada
no autosservico. Ter uma comunicacao clara e vi-
sivel para a consumidora € essencial para a esco-
lha correta do medicamento.

Alem disso, € possivel expor os produtos no
checkout (blisteres), pontas e também em ca-
tegorias relacionadas em cross-merchandising,
como o0 segmento de higiene feminina.

Fonte: Hypera Pharma

Dicas para as consumidoras
passarem melhor pelo periodo

E essencial que a farmécia esteja atualizada com
as principais maneiras de melhorar o bem-estar
das consumidoras durante o periodo menstrual,
para que ela se sinta mais segura.

Confira algumas dicas:

ANAMNESE DA PACIENTE: perguntar o nivel de
dor e recorréncia. Caso seja uma colica ciclica, o
farmacéutico pode sugerir o uso de algum me-
dicamento que contenha a molécula ibuprofeno.

DOSE: para adultos e criancas acima de
12 anos de idade é de uma céapsula trés

vezes ao dia, com intervalo minimo de ‘
quatro horas. Nao ultrapassar o total de
trés capsulas ao dia (1200 mg/dia).

ADESIVO TERMICO: produto que autoaguece em
contato com o ar e alivia as colicas menstruais por
até oito horas. O produto deve ser colado por
cima da roupa intima na regido do ventre.

DORES CRONICAS OU AGUDAS: ¢ im-
portante orientar a buscar um medico gi-
necologista para investigar o incbmodo.

Fonte: Hypera Pharma

VYocé encontra
na SantaCruz

ATROFEM'

Ibuprofeno 400mg

(o) (o) (so)  (om)

ATROFEM ADVIL MULHER ~ BUSCOFEM LUFTAFEM
400MG C/48  40OMG 36 400MG C/10 200+500MG C/6
CAPS GEL CAPS CAPS COMP REV

Atrofem (ibuprofeno) Indicagdes: para alivio tempordrio da febre e de dores de leve & moderada intensidade como: dor de cabega, dor nas costas, dor muscular, enxaqueca, cdlica menstrual, de gripes e resfriados comuns, dor de artrite
e dor de dente. MS 1.7817.0851. Advil® Mulher (ibuprofeno) Advil® estd indicado no alivio tempordrio da febre e de dores de leve a moderada intensidade como: dor de cabeca; dor nas costas; dor muscular; enxaqueca; cdlica mens:
trual; de gripes e resfriados comuns; dor de artrite; dor de dente Nao usar este medicamento se houver histéria anterior de alergia ao ibuprofeno ou a qualquer componente da formula, ao dcido acetilsalicilico ou a qualquer anti-inflamato:
rio ndo esteroidal (AINE). Nao deve ser usado por pessoas com histdria prévia ou atual de Glcera gastroduodenal (do estomago ou duodeno) ou sangramento gastrintestinal. Nao deve ser usado durante os Gltimos 3 meses de gravidez. Este
medicamento é contraindicado para menores de 12 anos. MS - 1.0107.0347 Buscofem (ibuprofeno) Indicacdes: tratamento dos sintomas de febre e dores leves e moderadas associadas a gripes e resfriados, dores de garganta, de cabega, en
Xaqueca, de dente, nas costas, musculares, articulares e na regido abaixo do umbigo, como c6licas menstruais. MS 1.7817.0892. Luftafem (ibuprofeno, paracetamol) Indicado para o alivio tempordrio da dor leve a moderada associada a enxa
queca, dor de cabega, dor nas costas, clica menstrual, dor dentdria, dor reumatica ou muscular, dor relacionada a artrite ndo grave, sintomas de gripes e resfriados, dor de garganta e febre. LUFTAFEM € contraindicado para: - pacientes com aler-
gia conhecida ao ibuprofeno, paracetamol ou a qualquer outro componente do produto; - que apresentaram reagdes alérgicas apds a administracdo de dcido acetilsalicilico (AAS) ou de outros antiinflamatérios ndo esteroidais (AINES); - com
histdrico ou atual quadro de hemorragia ou perfuraco gastrintestinais, incluindo aquelas relacionadas a terapia com anti-inflamatdrios ndo esteroidais (AINEs); - com problemas de coagulagdo; - com insuficiéncias cardiaca, hepética ou renal graves;
em uso concomitante com outros AINEs, incluindo inibidores especificos da ciclo-oxigenase-2 (COX-2) e doses de dcido acetilsalicilico superiores a 75 mg/dia, sob o risco de potencializar reagdes adversas; - em uso concomitante com outros
medicamentos que contenham paracetamol, sob o risco de eventos adversos graves; - durante o terceiro trimestre de gravidez devido ao risco de fechamento prematuro do canal arterial fetal, com possivel hipertenséo pulmonar. MS n° 1.7390.0011

‘ SE PERSISTIREM OS SINTOMAS O MEDICO DEVERA SER CONSULTADO ‘

CONSULTE A DISPONIBILIDADE NO SANTACRUZ DIGITAL

Nov « Dez | 23



a
> Ra I O n e® 1° e dnico similar intercambidvel
de Concerta® para o tratamento
do Transtorno de Hiperatividade

cloridrato de metilfenidato e Deficit de Atencdo

S
e ——

e

¢ Ragione’

cloridrato de metilfenidato
U

SO ORAL

g e

O Ragione’

rato de metilfenidato

USO ORAL

o Ragione®

etilfenidato
RAL

cloridrato der
uso Ot

clorid

s | |
CRICAOMEDICA
P Vv

§ Apresentacoes:

S|
VENDA S0B PRE L
30 MEDICA ATENGAO: POD!
VENDASOB. PRESC;EETUZ:: ; DEPENDENCIAFIS!CAOUP
- 40: PO N
OMEDICA ATENCAO:CC . oU PSIQUICA
0B PRESCRICA ENCIA FISICA
AR DEPEND
0: PODE CAUSA!
SIQUICA

VENDA SOBF
ATENGAO:?

: CAOUP:
DEPENDENCIA FisI! USOADULTOE PEDIATRICO

@‘ 30 comprimidos
oo ' E;’;‘;.”m?isw:;;giz’ 2 revestidos de liberagdo
deliberasaoPr® &

4 prolongada

'

£ PEDIATRICO

&m30
USOADULTO em30  os
ACIMADE 6ANOS comprimidos revesti

0o rolongada /
fiberacdo P &
‘ ‘ Copt 0 3(25 revestidos det &
compri! 7

deliberasd® p’“‘ongada‘ 4 o
Pl eva

cloridrato de
1° e dnico genérico de Concerta® mEtI lfe n I d ato

para o tratamento do Transtorno de
Hiperatividade e Déficit de Aten¢do 18 mg - 36 mg - 54 mg

Clorid E
metlilfratfo de % cloridrato de
; Metilfenidato

genérico
de 1999

L v ] "E“z;\;?&pnsscmcﬂu MEDICA
O:PODE

~ DEPENDEN(“‘FiS!CAO‘:JUPSS‘}:UICA VEN?\TAES&BE?ESCMCAO Mébica

. = :PODE
A p rese nta goe S: DEPENDENCIA FiSICAE‘:}U:SAiZUICA VEN[;?ESr??‘PRESCRICAO MEDICA
tNCAO: PODE CAU!
aiitie DEPENDENCIA Fis AR
; e
30 comprimidos ’é‘-‘dltamento AoUPsiquicy
A5
3 . ~

en :

revestidos de liberacdo - Erico Wedicament,

: v

Genérlco

COACIMA py
MADE
v ANOS

prolongada

ngady

Medicamento
USO OR-

Us0 Abygrg PEDIATRICO 'ADE6 ANog
E
2 'ATRICO ACTy
Co COMPriidos o idos g beAn'aopc Ngady
30 Midos eyt I
500 prolonggg ’

‘

Vestidy
os dehhem{éupm\vngudu

Material de uso exclusivo para profissionais da sadde habilitados a prescrever
ou dispensar medicamentos. Produzido em Setembro de 2022.

[=l Acesse 0 QR Code ao lado A
1 % para ter acesso as minibulas gc e\’q
E|-.-.... 44 | dos produtos citados




CENARIO | Expectativas do varejo para 2023
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NOVO ANO

DE RECUPERAGCAO CAUTELOSA

2022 ficara marcado pela reto-
mada da vida e da economia apos dois anos de
uma pandemia provocada pelo Covid-19. O ce-
nario mostra-se promissor, com uma Visivel recu-
peracao nas vendas, mas ainda cauteloso e sem
saltos significativos, sobretudo por conta de um
possivel novo ou “velho” resultado politico das
eleicoes presidenciais no Brasil (esta matéria da
Revista SantaCruz foi finalizada em setembro de
2022, ainda sem as eleicoes terem acontecico).
O Produto Interno Bruto (PIB) brasileiro fechou
O primeiro semestre de 2022 com alta de 2,5%.
Em valores correntes, chegou a R$ 24 trilhdes,
contra R$ 2,249 trilhdes no primeiro trimestre. De
acordo com o Banco Central, a taxa de juros
Meta Selic (% a.a) € de, aproximadamente, 14%.
A Agéncia Brasil mostra que no primeiro semestre
de 2022, o varejo acumulou alta de 1,4% nas ven-
das, apos queda de 3,0% no segundo semestre
do ano passado, com aumento em seis atividades.
No que diz respeito ao varejo farmacéutico bra-
sileiro, a pesquisa “Benchmarking de Expectativas
da Industria Farmacéutica 2022-2023", reali-
zada pelo Sindicato da Industria de Produtos

Farmacéuticos (Sindusfarma), apurou que as em-
presas do setor estimam um crescimento no va-
rejo (Retail), de 12,86% este ano e 12,41%, no pro-
ximo ano, em valores.

A economista e professora de MBA da Fundacao
Getulio Vargas (FGV) e do IPOG, Carla Beni
Menezes de Aguiar, lembra que a pandemia
acentuou problemas ja existentes e a conducao
do processo, por parte do governo, foi clara-
mente desastrosa. “Sob a otica econdmica, ha-
vera um arrefecimento da inflagcdo. A expectati-
va é encerrar 2022 com o Indice de Precos no
Consumidor (IPCA) em 4% aa, fruto da regula-
rizacédo dos estoques da industria, retomada das
atividades apos imunizacao e recuperacao das
cadeias globais de abastecimento.”

Segundo ela, esta € uma noticia boa, mas os
juros permanecerao altos, mais por conta da
rolagem da divida publica, do que para con-
ter a inflacao. “Juros altos dificultamm o empre-
sario, o consumidor e a propria retomada da
economia. O PIB corrobora com a minha tese
que nao ha recuperacao robusta no horizon-
te. Alem disso, sob a otica fiscal, o cenario
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CENARIO | Expectativas do varejo para 2023

econdbmico ainda seré refém do cenéario politi-
co e suas turbuléncias.”

Para o proximo periodo, a recomendacao para o
varejo é focar totalmente nos clientes, sobretudo
aqueles que ja sdo efetivos. “E preciso promover
a lealdade da base ja existente, esse € o foco
atual das empresas inovadoras. Aléem disso, apri-
morem-se No pos-venda, estreitando lacos entre
a marca e o consumidor. Clientes leais retornam,
recomendam a empresa aos amigos, compram
produtos adicionais, sd0 menos sensiveis aos pre-
cos e produzem feedback positivo nos meios di-
gitais”, pontua.

TENDENCIAS PARA 2023

O varejo fisico ndo perdera for¢a, mas ndo se
pode esquecer do alcance que o digital atingiu.
Por isso, segundo informa o vice-presidente do
Close-Up International, Paulo Paiva, & possivel di-
zer que, todas as alternativas digitais seguirdo em
expansao - e-commerce, uso de WhatsApp e
aplicativos (gpps) de comércio eletrénico -; vita-
minas seguem uma categoria relevante no mix da
farmacia; produtos que tenham reforco de imuni-
dade; além de medicamentos para doencas cro-
nicas, de uso continuo (com destaque para gené-
ricos); itens para o trato respiratorio; pediétricos;

controle dos disturbios do sistema nervoso central
(SNC). Sem falar na vacinacdo em farméacias, que
tende a crescer muito dentro do escopo de ser-
Vicos permitidos, nos proximos anos.

“O shopper estard cada vez mais exigente, mais
informado, menos paciente e com mais opcdes.
Assim, € fundamental fazer o basico bem-fei-
to como ter o produto certo, na loja certa, na
quantidade certa, com o preco certo. Para isso,
e fundamental ter parceiros de negocios que ga-
rantam este abastecimento continuo até porque
sera a experiéncia que fara a diferenca’, reco-
menda o cofundador da In360°, Olegario Arayjo.

ORIENTAGCOES AOS
VAREJISTAS PARA DRIBLAR
AS CRISES

A

=) Acdes de gestdo para aumentar
as vendas no comeércio;

=) Controle de custos;

=) Gestdo de estoque;

&) Cadastro de clientes.

Fonte: co-founder e CEO da Kompacto, Sanderson Bonassoli (Conta Blog Azul)

COMO VENDER MAIS EM 2023

Q Aprimorar processos, ter a disciplina da execucao para garantir que os dados tenham qualidade
& essencial. Os dados se constituem na base para tomar melhores decisdes;

» Conhecer os clientes para identificar o grupo que se constitui dentro da “curva A"

e atuar para reté-los;

Q Desenvolver e colocar as pessoas no centro, sejam funcionarios ou clientes;

» Ter novas habilidades relacionais e técnicas;

» Gerir o estoque para aumentar o giro dos produtos e melhorar caixa;
Q Precificar corretamente para ser competitivo, com rentabilidade;

» Investir em relacionamento com o cliente de forma que seja
possivel estabelecer um vinculo racional e emocional com ele,
aléem de oferecer solucdes para as diferentes ocasides de compra.

» Proporcionar acesso por diferentes canais de comunicacao e venda;

Q Mais do que campanhas de precos, oferecer educacao,
entretenimento ou se preferir, orientacéo de qualidade;

Q Acima de tudo: confian¢a, cumprindo o que promete.

Fonte: cofundador da In360°, Olegdrio Aratjo

A |
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CHEGOU!
ONDANSETRONA

BIOLAB GENERICOS

O UNICO GENERICO ORODISPERSIVEL COM A TECNOLOGIA FLASH IGUAL AO VONAU®!

Indicado para a prevengao
e tratamento de nauseas e
vomitos em geral?

biolab biolab

GENERICOS GENERICOS

Tecnologia Flash: O nico genérico ODT
com a tecnologia patenteada e exclusiva
FLASH®, desenvolvida em parceria com
o centro de pesquisa da USP*

Comprimidos orodispersiveis (ODT):
dispensa o uso da agua com rapida
dissolucao?3*°

Medicamento

Genérico

Medicamgnto

Genérico

AL Indicado para uso adulto e
Lokl fgz) PRESCRICAO pediatrico (acima de 2 anos)

MEDICA MEDICA

Sabor morango: o mais consumido no

conTEM10 CO&%&;TEM 10 h Brasil” e mais bem aceito pelo publico
I | B 0

COMPRIMIDOS DE DESINTEGFQ\”,JB%SEAL g infantil®

DESINTEGRACAO ORAL

(120453 )

MATERIAL DESTINADO EXCLUSIVAMENTE AOS PROFISSIONAIS HABILITADOS A PRESCREVER OU DISPENSAR MEDICAMENTOS

Cloridrato de Ondansetrona, 4 mg e 8 mg, comprimido de oral. Indicacdes: prevencio e tratamento de nauseas e vomitos em geral. Contraindicagdes: pacientes com

hipersensibilidade aos componentes da formula. Criangas abaixo de 2 anos. Adverténcias e precaugées: Nao deve ser usado em substituicio a aspiragio nasogastrica. Fenilcetondricos e
lactantes devem utilizar com cautela. Mulheres gravidas nao devem utilizar sem orientagdo médica. Em pacientes com insuficiéncia hepatica grave, nao se recomenda exceder a dose diaria 8 mg.
Intera¢des medicamentosas: indutores ou inibidores das enzimas do sistema citocromo P450. Reagées adversas: cefaleia, constipagao, fadiga, diarreia, exantema cuténeo. Para maiores
informagdes sobre reagdes incomuns, consultar a bula de cloridrato de ondansetrona. Posologia: Uso adulto: 16 mg de ondansetrona (2 comprimidos de 8 mg). Uso pediatrico: Para pacientes maiores de
11 anos, recomenda-se a dose de 4 a 8 mg de ondansetrona (1 a 2 comprimidos de 4 mg). Para criangas de 2 a 11 anos: recomenda-se a dose de 4 mg de ondansetrona (1 comprimido de 4 mq). Verificar a
bula de cloridrato de sobre a necessi de ajuste de dose/populagdes especiais. MS -1.0974.0231. VENDA SOB PRESCRICAO MEDICA. SE PERSISTIREM OS SINTOMAS, O MEDICO
DEVERA SER CONSULTADO. Set/2022.

Fontes: 1. INPI reafirma que Vonau Flash é um medicamento inovador e patente permanece para Biolab e USP. Disponivel em:

https:/sindusfarma.org.br/noticias/empresas-foco/exibir/11316-inpi-reafirma%z20-que-vonau-flash-e-medicamento-inovador-e-patente-permanece-para-biolab-e-usp. Acesso em: 26 de julho de
2021. 2. Bula do produto. 3- Pinho LA, Temer AC, Ribeiro C, et al. The popularization of orodispersible tablets in the pharmaceutical market. Infarma Cienc Farm. 2018:77-84.
doi:10.14450/2318-9312.v30.e2.a2018.pp77-84. 4- irani |, Rathod DAM, Vadalia KR. Orally disintegrating tablets: a review. Tropic ] Pharm Res. 2009;8(2):161-72. 5- Rameesa CK, Drisya MK. Orodispersible
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TAMBEM PARA

AS FARMACIAS

Populacao tende a gastar
um pouco mais com as
compras de fim de ano.
Entre os itens de maior
procura estao os kits
presenteaveis e as op¢oes
para as férias de verao

Especialmente importantefeElERoRE=E

jo como um todo e tambem para as farmécias e
drogarias, © Natal de 2022 pode ser um pouco
mais promissor do que foi nos ultimos dois anos,
devido a retomada da vida pos-pandemia. Aléem
disso, dentro do canal farma, as vendas sazonais
com produtos relacionados a época das festivi-
dades de fim de ano e temporada de férias de
verdo tendem a ter sua demanda aumentada.
Consequentemente, algumas categorias especifi-
cas ganham destaque. Além dos protetores sola-
res, dermocosmeticos passam a ter bastante re-
levancia pelo apelo de cuidados que a estacao
propicia. Os kits promocionais ganham importan-
Cia quando pensados sobre o ponto de vista de
otimizacdo da mala e da possibilidade de se tor-
nar um presente.

LOJA MUITO BEM
PREPARADA

Durante a temporada, o aumento do fluxo de
pessoas Nos pontos de venda (PDVs) e também
a busca por produtos online ¢ grande, o que
gera a necessidade de calibragem das previsdes
e das preparacdes, nao somente sob o ponto
de vista do que se pretende atingir como meta,
mas sim sob a otica do que efetivamente se es-
pera tendo em vista as projecdes, a economia,
o indice de confianca do consumidor e a correta
relacao produto-época do ano. “Nao estar pre-
parado para uma ocasiao de grande demanda
pode ser extremamente prejudicial’, alerta a di-
retora vogal do Instituto Brasileiro de Executivos
e Varejo (Ibevar), Patricia Cotti.
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A diretora da Connect Shopper e consultora de
varejo e shopper marketing, Fatima Merlin, lem-
bra que o consumidor esté cada vez mais sele-
tivo, exigente e racional, ou seja, quer facilida-
de, praticidade, conveniéncia, uma experiéncia
de compra melhor, além de muito mais opcdes
de canais e novas formas de se fazer varejo.
“Assim, para entregar um real valor a ele, maxi-
mizar resultados, seja de vendas ou de despe-
sas, incluindo uma melhor gestdo do estoque,
independentemente de categorias sazonais. E
crucial que se conheca a fundo o shopper:
quem ele &, como ele se comporta, 0 que ele
compra, suas necessidades e motivacdes, satis-
facdo, razédo da escolha, enfim, conhecimento
essencial para o desenvolvimento de estraté-
gias e taticas que o inspire a ir a loja, a com-
prar e voltar”

PLANEJANDO AS COMPRAS
E O ESTOQUE

O cendrio atual exige um esforco adicional na
busca por atrair, converter, reter, encantar. Para
Fatima, o primeiro passo € planejar com antece-
déncia e precisao as compras, prevendo o au-
mento da demanda dos itens padroes e, sobre-
tudo, dos produtos especificos da época. “Avaliar
as tendéncias e os lancamentos para ndo deixar
de fora as novidades. E neste ponto, sem divi-
da, os fornecedores podem apoiar. Revelando
suas estratégias para as categorias, os drivers de
crescimento, por onde as categorias vao se de-
senvolver, No que estdo investindo, entre outros”
A executiva comenta que uma forma de ga-
rantir maior efetividade na previséo da de-
manda (e com isso evitar rupturas e superes-
toques, com uma gestdo eficiente de mix e
estoque), € avaliar o historico de indicadores
internos e externos (anos anteriores) e fazer
as previsdes levando em conta a conjuntura
atual. “O varejista deve unir ao planejamento
bem detalhado e minucioso, a demanda e as
oportunidades, garantir uma execucao extre-
mamente eficiente, considerando: ambientacéo,
servicos, equipe (lembrando que nesta épo-
ca do ano o fluxo de clientes & maior e eles
nao querem perder tempo para serem atendi-
dos ou na fla do caixa), acbes de marketing,
merchandising e promoc¢des, criatividade e efi-
ciéncia, garantindo que o cliente encontre, de
fato, o produto, bem exposto e sinalizado.”

KITS PRESENTEAVEIS

O varejista precisa se conscientizar de que a far-
macia também pode ser um local de venda de
presentes. Grandes fabricantes possuem um ca-
lendario promocional anual e desenvolvem kits
promocionais com seus principais produtos por
meio de promocdes. E possivel ainda, montar
seu proprio kit, fazendo uma embalagem bonita
e atrativa ou ainda, agrupando os produtos sele-
cionados em necessaires.

Algumas sugestdes de kits sao: \

Pés-barba ou sabonete liquido +
desodorante

Pomada para os cabelos +
pente de madeira

Sabonete liquido +
hidratante

Protetor solar +
pos-sol

Maquiagem +
agua micelar +
algodao

Protetor solar em creme +
protetor solar em spray

Protetor solar +
repelente

Xampu +
condicionador +
creme de tratamento

Hidratante corporal +
esfoliante

Entre tantas outras.

Além disso, a farmacia também pode oferecer
algum beneficio a partir de um determinado va-
lor de compras, como um ingresso de cinema,
por exemplo.

Fonte: consultora especializada em varejo farmacéutico, Silvia Osso
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BOLSA DE VIAGEM

O que nao pode faltar para as
férias das familias brasileiras

As férias, assim como as festas de final de ano,
fazem parte de um periodo no qual muita gen-
te vigja e desfruta dos dias de sol. E para poder
aproveitar com seguranca, € imprescindivel que
esteja na bolsa de viagem produtos que permi-
tam exposicao ao sol sem danos a pele, bem
como itens pos-exposicao, para deixar a pele hi-
dratada e macia; aqueles que garantam refres-
cancia e alivio pos-sol; aléem dos repelentes. Este
€ 0 combo perfeito.

Auxilie o shopper no momento da compra:

O Um protetor solar para o corpo e outro para
O rosto sdo indispensaveis para uma viagem
de veréao.

O Na hidratacdo, mesmo conceito. Um para o
Corpo e outro para o rosto deverao compor
a cesta desta categoria, nos formatos mais
leves, com ingredientes refrescantes.

O Ja repelentes, ha duas necessidades distintas.
Para a pele, com destaque aos repelentes
a base de icaridina (Gtimo para aumentar o
ticket médio da compra) e também repe-
lentes para o ambiente ligados em tomadas.

O Bronzeadores em spray;

O Desodorantes;

O Depilatorios;

O Preservativos.

O Para febre (antitérmicos);

Y Dor de cabeca (analgésicos);

O Indisposicao de estdbmago ou
flatuléncia (antiacidos);

@ rrisio de ventre (laxantes);

O Nausea, vomito, diarreia, desidratacao
(reidratantes orais);

O Ha ainda os de uso continuo que
dependendo do lugar aonde o cliente vai,
precisa leva-los na mala como produtos
para hipertensao e diabetes.

O Termbmetro;
Y Locao ou creme para picadas de inseto
e queimaduras de sol;
Y Liquido bactericida ou &agua oxigenada para
limpeza de cortes e ferimentos;
W Curativos adesivos para machucados;
O Embalagens pequenas de compressas de
gaze ou rolo de atadura de gaze;
o/ Esparadrapo antialéergico ou
fita microporo;
O Soro fisiologico;
O Solucao nasal a base de cloreto de sodio
e sem conservantes;
O Protetor solar;
O Repelente de insetos;
Y Antialérgico.

Fontes: diretor sénior comercial da Cc
(RFB), Rogério Lima; e a consultora e

ights do Retail Farma Brasil
S0
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QUER UMA FORCA o)
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VONTADE DE FUMAR?

FUMASIL DEVOLVE SEU DINHEIRO,”

SE AO FINAL DE 90 DIAS VOCE NAO CONSEGUIR PARAR DE FUMAR.
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www.fumasil.com.br

Utilize o display montavel de Fumasil, presente nessa revista,
e aumente a visibilidade do produto na sua farmacia.
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()
)
o
(4]
=
(%)
(O]
©
S
(&)
(%]
O
L2
5
O
O
—
a

OPCOES

IMPERDIVEIS!

Aposte no sortimento correto e

713534

P SOLAR
NIVEA P&B F30
200M+100M
=
r P SOLAR
SUNDOWN - sunpown
P ; FPS50 350ML
QA
\i\%’«”*«
(504

350mL.

714595

EPISOL COLOR
Maptecoro F70 TOM2
episol CLARO 40ML

color

ik

PROTETOR SOLAR COM COR
TOM2- CLARO

cenoura
{3bronze

alavanque suas vendas!

712961

LA ROCHE-POSAY: /
Ls0RAT

OGO | BRONZEADOR
| C&B SPRAY FP6
AREH+ cenoura Loy
{3bronze
T (715935 it
AoLEosioADe

-35%EM1SEMANA'

6

ANTHE
ARLICIUM F80
ANTIOLEOS - y
4L0G 110mL

716153

ACTINE FRESH

¥ ) P SOLAR FPS30
Actine 150G

FRESH

PROTEGAO SOLAR
DERMATOLOGICA

716147

P SOLAR
C&B KITF30
wmm  200ML+F30 50G

714799

Eucerin EUCERIN OIL
CONTROL
MEDIO FPS70

TINTED Eucerin
?—‘ M"mﬂ% rrOTECAD Tm
un 709950 0%

:j TOQUE SECO
60 SUN CREME-GEL

CETAPHIL SUN ~ Wi
ANTIOX F60
COR 50ML

otecho Mo Al
Light Fluid com cor

32 | www.santacruzdistribuidora.com.or

CONSULTE A DISPONIBILIDADE NO SANTACRUZ DIGITAL



Eucerin

—~———

CONHECA A LINHA
PROTECAO FACIAL DE EUCERIN

[ﬂ‘ m = ALTA PROTECAO SOLAR PARA

PELES OLECISAS
Euceril Uiy DISPON{VEL EM DUAS CORES

PROTECAO SOLAR PROTECAO SOLAR

oy . @
OIL CONTROL
TINTED
ADVANCED SPECTRAL TEGHNOVOGY

ANTIOLEOSIDADE

| ANTIOLEOSIDADE
£ SECO

TOQUE SECO.
SUN CREME-GEL SUN CREME-GEL

706092 706091 ovwscto sscr N

TOQUE SECO TOQUE SECO
SUN CREME-GEL

e
S
O
=
S
O
=
=
<
=
wy
o
el
—
=
=
<

Eucerin
v\:
60
& Eucerini Fucerin ™ PREVINE AS MANCHAS CAUSADAS PELO SOL
CONTROL T— T—
'ADVANCED SPECTRAL TEGHNOLOGY] PROTEGAO SOLAR PROTEGKO SOLAR

HIPERPIGMENTAGAO

DISPONIVEL EM DUAS CORES
SUN FLUIDO . 70 i 70 =

(KMATOLOGICAMENTE TESTADO) BEENT BVIEN T
NTROL TINTED CONTROL TINTED ==
712037 ' TAovacen srecaaL TEGHNOLOGH S——
1 SUN GEL-CREME ’ SUN GEL-CREME CLARO MEDIO
ANTLBIGMENT ANTEBIGNTENT
- e

Eucerin

...... 1o soian S \‘ ’
50 '/»,7 | \\\. \1 '
* REDUZ RUGAS E MELHORA A O

s onisms APARENCIA DA PELE \ ;

' 708217 -

EUCERIN.COM.BR




%)
©
C

O
@)
©)
S
©)
—

(el
o
(%]

X
@)
IS

(ol

ACes

(ORI

Mais vendas com os packs
e itens promocionais

706031
-
—

ESC DENT
COMPLETE
40 L2P1

LIMPEZA
PROFUNDA §

=
7
?»‘
i
|

et I Amamente’
ABSORVENTE PARASEIC

-\

|

!

ZH_
1
.

m/,‘
§

<§‘;\ ==
.%.,.?-.. e

7N514

ABS P/SEIOS AMAMENTE
LEVE30PAG24

713675

IDEAL
SOLEI CLAR
F60+NORM
40G

715841

SAB+DEO
VAGISIL
PH

706576

CR DENT NEUTRACUCAR
70G L3P2

-t
GUARDE 0 CABO E S0 TROQUE

GilleHe

ik

713221

CARGA GIL MACH3
PACK 4 C/2:2AP

P SOLAR
EXPER F30
200+FACF30
25G

COMPRE  canne

SUNMAX
choENics 30 716065
l »

FISIOGEL
SAB 150ML
+ SUNMAX
F30

LIMPEZA

709181

NLY PROM NG KIT
NUTR MAGIC SH+CD

713361

KIT CR DEN SENS RAP
ALIV L3P290G

715070

SUNMAX
SENS F50
160ML+SENS
25ML

Actine

Actine

716152

ACTINE P SOLAR F30+GEL
LIMP 40G

34 | www.santacruzdistribuidora.com.or

CONSULTE A DISPONIBILIDADE NO CD



Pensou em farmacia?
APP

—armaAcias

A extensao da sua loja na

Ay,

L

3 passos para sua farmacia

Acesse
credenciamento.farmaciasapp.com.br -
G Cadastre-se e insira os dados cadastrais %

da sua farmacia.

. Apos o cadastro, aguarde o contato
Configure : e
L A do nosso time. Ajudaremos na
sua Oja configuragao da sua loja.

Voceé receberd pedidos pela plataforma
do Farmacias APP, aumentando ainda
mais seu faturamento.

Comece
a Vender

Ainda ficou com alguma duvida?

Os consultores do Farmacias APP estao prontos

para responder! Envie um e-mail agora mesmo
para comercial@farmaciasapp.com.br

Aponte a camera do seu celular e credencie sua loja.



Sua loja atualizada com os

O PLP é uma ferramenta

gue envia automaticamente,

para os clientes cadastrados,

lancamentos com forte midia
ou visitacao médica, com

até 60 dias para pagar.

Faca seu cadastro pelo site
www.santacruzdistribuidora.com.br

ou envie um e-mail para
plpsantacruz@stcruz.com.br

e participe
também do PLP!

@ Vocé tera um prazo de
60 dias para pagar.

@ Sua loja sai na frente com
os principais langamentos.

@ Sem custo de adesdo
ou cancelamento.

@ E ainda tem a garantia da devolucgéo
caso hao ocorra a venda.






